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ABSTRAK 

 

 

PITRI PEBRIANTI. NIM 242.19.01756. Analisis Penetapan Harga Pokok Penjualan 

Es Teh Terhadap Tingkat Pendapatan Pada CV. Citra Tea periode 2022. 

 

 

Dalam penelitian ini yang menjadi objek penelitian adalah sebuah usaha bisnis 

perdagangan minuman teh yaitu CV. Citra Tea Untuk dapat meninjau lebih terperinci 

tentang harga pokok, perlu diketahui elemen-elemen yang membentuk harga pokok. 

Setiap elemen merupakan salah satu faktor yang menambah tingginya harga pokok setiap 

produk yang dihasilkan suatu proses produksi. Penentuan harga pokok merupakan 

masalah yang sangat penting, sebab menyangkut kelangsungan hidup perusahaan, oleh 

karena itu perlu dilakukan perhitungan yang tepat dan teliti.  

 

Untuk mengetahui penetapan Harga Pokok Penjualan untuk meningkatkan tingkat 

pendapatan pada penjualan es teh di CV. Citra Tea. Jenis penelitian yang digunakan dalam 

penelitian adalah deskriptif kuantitatif , yaitu data yang berwujud angka-angka, berupa 

data-data perusahaan atau instansi terkait. Adapun populasi dalam penelitian ini adalah 

laporan biaya produksi dan laporan biaya overhead pada CV. Citra Tea dalam menentukan 

Harga Pokok Penjualannya. Adapun yang menjadi sampel dalam penelitian ini adalah 

seluruh data penentuan harga pokok penjualan pada CV. Citra Tea. 

 

Perhitungan dari peneliti berdasarkan catatan laporan dari pemilik, Harga pokok penjualan 

sebesar Rp 102.371.050. Harga pokok produksi dari CV. Citra Tea sebesar Rp 

119.128.500 dan non produksi sebesar Rp 11.490.000 dan laba yang diharapkan sebesar 

50% Rp 64.700.000 total Rp 195.318.500 dengan produksi dan penjualan pada tahun 2022 

sebanyak 35.056 cup . Jadi hasil penelitian dari peneliti yaitu CV. Citra Tea harus menjual 

es teh dengan seharga Rp 6.000/cup. Biaya produksi adalah biaya yang digunakan dalam 

proses produksi antara lain biaya bahan baku, biaya tenaga kerja langsung, biaya 

overhead. Kontribusi biaya overhead terhadap biaya produksi yaitu sebanyak 68.32% 

dengan rincian biaya overhead variabel sebanyak 59.44% dan biaya overhead tetap 

sebanyak 8.88%, kemudian kontribusi biaya bahan baku sebanyak 18.7% dan yang 

menunjukan kontribusi terendah yaitu biaya tenaga kerja sebanyak 12.98%. 

  

Kata kunci : Harga pokok penjualan, Pendapatan.  
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ABSTRACT 

 

 

PITRI PEBRIANTI. NIM 242.19.01756. Analysis Of Price Setting Of Ice Tea Tree 

Sales Versus Income Level On CV. Tea Image Period 2022. 

 

 

In this study which is the object of the research is a business of tea drinking trade that is 

CV. Citra Tea to be able to review more in detail about the price of the product, it is 

necessary to know the elements that make up the price. Each element is one of the factors 

that adds to the highest price of each product produced by a production process. The 

determination of the basic price is a very important issue, because it concerns the survival 

of the company, therefore it is necessary to make accurate and careful calculations.  

 

To find out the setting of the Sales Tree Price to increase the rate of revenue on the sale 

of ice tea in the CV. Citra. The type of assessment used in the assessment is quantitative 

descriptive, i.e. data that is embodied in numbers, in the form of company data or related 

instances. As for the population in this study are the production cost report and the 

overhead cost report on the CV. Citra Tea in determining the price of its sales tree. As for 

the sample in this study is the entire price determination data of the sales item on the CV. 

Citra Tea. 

 

Calculation from the author based on the records of the owners, the sales price was Rs. 

102,371.050. The production price of the CV. The Tea Citra amounted to Rs. 119,128.500 

and the non-production of Rs. 11,490.000 and the expected profit was 50% Rs. 64,700.000 

total Rs. 195,318.500 with production and sales in 2022 of 35.056 cups. So the research 

results of the researcher is CV. Production costs are the costs used in the production 

process, including raw material costs, direct labour costs, overhead costs. The overhead 

cost contribution to production costs is 68.32% with the variable cost details of 59.44% 

and the fixed cost of 8.88%, then the contribution of raw materials costs is 18.7% and 

which shows the lowest contribution is the labour cost of 12.98%. 

 

Keywords: Sales price, Revenue.  
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