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PERNYATAAN 
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 Nama       :  IRMA MAYASARI 

 NIM          :  2421901772 

 Program Studi      :  Akuntansi 

 Nomor KTP      :  3209175505000001 

 Alamat       :  Jl Raden Gilap Blok Pagenjan Timur RT 001 RW 001 

           Desa Balerante Kec. Palimanan Kab. Cirebon 45161 

 

Dengan ini menyatakan bahwa : 

1. Skripsi yang berjudul Analisis Sistem Informasi Akuntansi Penjualan Kredit pada 

Dealer Yamaha Era Motor Tambun ini merupakan hasil karya tulis saya sendiri 

dan  bukan merupakan karya orang lain (Plagiat). 

2. Memberikan hak bebas Royalti Non-Ekslusif kepada Sekolah Tinggi Ilmu 

Ekonomi GICI untuk menyimpan, mengalihmediakan atau mengalihformatkan, 

mengelolah, mendistribusikan dan mempublikasikan skripsi ini melalu internet 

dan atau media lain bagi kepentingan akademis baik dengan maupun tanpa 

sepengetahuan saya sebagai penulis. 

Demikian pernyataan ini saya buat dengan penuh rasa tanggung jawab dan saya bersedia 

menerima konsekuensi dalam bentuk apapun sesuai dengan aturan yang berlaku 

termasmuk dicopot gelar keserjanaan saya apabila di kemudian hari diketahui pernyataan 

ini tidak benar adanya. 
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ABSTRAK 

 

IRMA MAYASARI. NIM 2421901772. Sistem Informasi Akuntansi Penjualan 

Kredit Pada Dealer Yamaha Era Motor Tambun. 

Di era globalisasi, perkembangan perusahaan semakin pesat banyak perusahaan yang 

terus mengembangkan usahanya dengan meningkatkan pangsa pasarnya. Bisnis 

membutuhkan informasi yang jelas dan relevan untuk mengambil keputusan, salah satu 

informasi yang diperlukan menyangkut informasi akuntansi perusahaan, yang dapat 

mendukung kelangsungan hidup perusahaan. Dengan demikian, bahwa Sistem Informasi 

Akuntasi (SIA) merupakan suatu sistem yang saling berinteraksi terdiri dari berbagai 

formulir, catatan dan laporan yang telah disusun dan menghasilkan suatu informasi 

keuangan yang dibutuhkan oleh perusahaan. Adapun siklus penjualan kredit, jual beli 

diartikan sebagai pemindahan atau perpindahan hak kepemilikan barang atau jasa dari 

penjual kepada pembeli sesuai kesepakatan antara penjual dan pembeli dengan 

pembayaran berangsur sesuai dengan sistem organisasi atau prosedur yang ada disetiap 

perusahaan. 

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui dan menganalisis sistem informasi 

akuntansi penjualan kredit yang dapat membantu mengelolah dan meningkatkan 

keuntungan atau keuangan perusahaan secara efektif. Jenis penelitian yang digunakan 

adalah deskriptif kualitatif dengan metode penelitian yaitu melakukan observasi, 

wawancara, dan dokumentasi. Sampel penelitiannya adalah Dealer Yamaha Era Motor 

Tambun yang mencangkup tentang penjualan kredit sebagai objek. 

Hasil analisis data dan pembahasan sistem informasi penjualan kredit pada dealer Yamaha 

Era Motor Tambun belum sepenuhnya tercapai dan belum cukup memadai, belum 

memisahkan kedua bagian akuntansi dan bagian kasir dengan memperkenalkan atau 

menerapkan pedoman dan kebijakan yang tepat terhadap prosedur penjualan kredit di 

dealer Yamaha Era Motor Tambun sehingga dapat mencegah mengurangi kecurangan 

penyalahgunaan dana dalam pencatatan piutang dan penerimaan kas dalam hasil keuangan 

dealer, hal ini perlu adanya perhatian khusus terhadap masalah tersebut maka prosedur 

penjualan kredit pada dealer Yamaha Era Motor Tambun dapat berjalan dengan baik. 

Kata Kunci : Sistem Informasi Akuntansi Penjualan, Penjualan Kredit. 

  



 

ABSTRACT 

 

IRMA MAYASARI. NIM 2421901772. Credit Sales Accounting Information System 

at Yamaha Era Motor Tambun dealers. 

In the era of globalization, the development of companies is getting faster, many 

companies continue to develop their business by increasing their market share. Businesses 

need clear and relevant information to make decisions, one of the information needed 

concerns company accounting information, which can support the survival of the 

company. Thus, the Accounting Information System (AIS or SIA) is an interacting system 

consisting of various forms, records and reports that have been compiled and produce the 

financial information needed by the company. As for the credit sales cycle, buying and 

selling is defined as the transfer or transfer of ownership rights of goods or services from 

the seller to the buyer according to the agreement between the seller and the buyer with 

installment payments in accordance with the organizational system or procedures that 

exist in each company. 

The purpose of this study is to identify and analyze credit sales accounting information 

systems that can help manage and increase profits or company finances effectively. The 

type of research used is descriptive qualitative with research methods namely observation, 

interviews, and documentation. The research sample is the Yamaha Era Motor Tambun 

Dealers which covers credit sales as an object. 

The results of data analysis and discussion of credit sales information systems at Yamaha 

Era Motor Tambun dealers have not been fully achieved and are not sufficient enough, 

have not separated the two accounting departments and the cashier section by introducing 

or implementing guidelines and appropriate policies for credit sales procedures at 

Yamaha Era Motor Tambun dealers so as to prevent fraudulent misuse of funds in 

recording receivables and cash receipts in the dealer's financial results, it is necessary to 

pay special attention to this problem so that the credit sales procedure at Yamaha Era 

Motor Tambun dealers can run well. 

Keywords: Sales Accounting Information System, Credit Sales. 
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