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ABSTRAK 

 

RIZKA NUR AMALYA. NIM 2422002033. Analisis Sistem Pengendalian 

Manajemen Atas Penjualan Terhadap Laba Pada PT. Tata Jago Utama cabang 

Bogor. 

 
Kondisi ekonomi saat ini mengalami peningkatan setiap tahunnya, ditunjang populasi 

penduduk yang besar dam pendapatan yang makin meningkat menjadikan industri 

kuliner memiliki prospek yang menjanjikan. Adapun masalah yang dihadapi adalah 

salah satu cabang tidak mendapatkan target penjualan sesuai dengan yang ditentukan 

membuat sistem pengendalian manajemen pada PT. Tata Jago Utama dipertanyakan. 

Tujuan dari penelitian ini adalah untuk mengetahui pelaksanaan sistem pengendalian 

manajemen atas penjualan untuk meningkatkan laba pada PT. Tata Jago Utama. 

Analisis data yang digunakan yaitu analisis kualitatif yaitu menggunakan teori-teori 

yang ada didalam pembahasan sistem pengendalian manajemen dengan teknik 

pengumpulan data berupa pengamatan, wawancara dan dokumentasi. 

Hasil dari penelitian ini adalah pelaksanaan sistem pengendalian manajemen pada PT. 

Tata Jago Utama sudah sesuai dengan teori yang dijabarkan. Hasil penelitian ini 

diperkuat dengan data penjualan dari ke tiga cabang yang ada di Bogor dua 

diantarannya sudah memenuhi target penjualan yang di tentukan dan untuk menutupi 

penurunan laba pada salah satu cabang manajemen PT. Tata Jago Utama melakukan 

membatasi aktivitas dan penggunaan pada cabang. Adapun rekomendasi penulis untuk 

cabang yang penjualannya tidak sesuai yang ditetapkan adalah dengan cara lebih lagi 

dalam melakukan promosi. 

Kata kunci : Sistem Pengendalian, Penjualan dan Laba 
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ABSTRACT 

 

RIZKA NUR AMALYA. NIM 2422002033. Analysis of the Management 

Control System for Sales on Profit Levels at PT. Tata Jago Utama of the Bogor 

branch. 

 

Current economic conditions are improving every year, supported by a large 

population and increasing income, making the culinary industry have promising 

prospects. The problem faced was that one of the branches did not achieve the sales 

target that was determined by creating a management control system at PT. Tata Jago 

Utama is questioned. 

The purpose of this research is to determine the implementation of the management 

control system for sales to increase profits at PT. Main Master Tata. The data analysis 

used is qualitative analysis, namely using existing theories in the discussion of 

management control systems with data collection techniques in the form of 

observation, interviews and documentation. 

The result of this research is the implementation of the management control system at 

PT. Tata Jago Utama is in accordance with the theory outlined. The results of this 

research are strengthened by sales data from the three branches in Bogor, two of 

which have met the specified sales targets and to cover the decline in profits at one 

branch management of PT. Tata Jago Utama limits activities and usage at branches. 

The author's recommendation for branches whose sales do not match what has been 

determined is to carry out more promotions. 

 

Keyword : Control System, Sales and Profit 
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